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Система управления пропусками

для доступа людей и транспорта



Контроль за проходом 
посетителей, сотрудников, 

перемещением ТМЦ - 
осуществляется “по 

старинке”, требует много 
времени и ресурсов

КПП “по старинке” Дорогое внедрение Неудобство Дорогая TCO

Установка 
дополнительных модулей 
и интеграция с системами 
также затратно и требует 

постоянных расходов

Текущие системы 
контроля создают 

неудобства у посетителей, 
ожидание и очереди на 

КПП, скученность и 
несоблюдение дистанции

Установка классических 
систем СКУД - затратна, 

требует закупки и установки 
оборудования, а также 

обучения персонала

Проблемы и необходимость в продукте
Исследование



Продукт и его уникальность
Решение

СКУД

“AI-Gate”

Многоуровневая валидация: QR, NFC, RFID, биометрия и т.д.

Бесплатная базовая версия с регистрацией за минуту

Облачная СКУД с криптографической защитой

Интеграции с различными системами - камеры, 1C, CRM и др.

Мобильное приложение iOS/Android и веб-интерфейс

Подробная история и статистика посетителей



Посетитель Охранник



Бизнес-модель

Freemium

Бесплатно на смартфонах, 

скачал и пользуйся:

Не требуется специальное оборудование


Выдача посетителю QR-кода по запросу


Проверка охранником на КПП QR-кода


Соответствие ФЗ-152


До 100 посетителей в месяц

Базовый тариф

Базовый тариф 

+ дополнительные преимущества:

Платный тариф

Абонентская плата в зависимости от   

размеров компании:


    3-5 тыс. для маленьких компаний


    10 тыс. для средних компаний


    30-50 тыс. для больших компаний


Продажа коробочной версии


Разработка дополнительных модулей


Внедрение и установочные работы

B2B-продажи:

Абон.плата, либо разовая 
за "коробку" и внедрение

CPA - 4


ARPU - 19



ARPPU - 380


User Acquisition (ARPU-CPA) - 4500

ФИНАНСЫ



Сравнение конкурентов

AI Gate dormakaba Holding ASSA ABLOY Johnson Controls организация Allegion Honeywell International

Распознавание 
биометрии

Распознавание 
номеров

Технологии


QR, RFID, NFC



Мобильное 
приложение

Бесплатный 
тарифный план

Можно не покупать 
оборудование

Можно не заказывать 
внедрение и инсталляцию

АНАЛИТИКА



Рынок

АНАЛИТИКА

8,6 млрд $


12,8 млрд $



8,2%
5%, 640 млн $



Размер мирового рынка СКУД, 2020 -  
Размер мирового рынка СКУД, 2025 -  
Среднегодовой темп роста - .


Планируемая наша доля к 2025 - 

Биометрические считыватели 
Безопасность жилых объектов




Тренды рынка: 

Северная Америка (с отрывом), далее США, Канада


* по результатам аналитических исследований MarketsandMarkets

Лидер рынка:




Road map
РАЗРАБОТКА

Пилотный 
запуск

Выход на 
окупаемость

Выход на 
международные рынки

3Q2Q 2Q

2021 2022

top-5 и 30% 
рынка России

3Q

2023

Расширение 
команды

1Q

2024

Апрель 2021

Сustdev по новым 
гипотезам

Первичный 
маркетинг

Запуск продаж 
и внедрений

Июнь 2022

Абон.плата - 

150 клиентов, 

оборот 1,5 млн/кв

Коробка - 

30 клиентов, 

оборот 5 млн/кв

Внедрение 

- 10 клиентов, 

оборот 1 млн/кв

Июнь 2023

Абон.плата - 

580 клиентов, 

оборот 5,6 млн/кв

Коробка - 

90 клиентов, 

оборот 15 млн/кв

Внедрение 

- 23 клиентов, 

оборот 2,3 млн/кв

Июнь 2024

Абон.плата - 

950 клиентов, 

оборот 9,2 млн/кв

Коробка - 

190 клиентов, 

оборот 31 млн/кв

Внедрение 

- 25 клиентов, 

оборот 2,5 млн/кв

Май 2022

Стабильный рост продаж не 
менее 10% ежеквартально

Контракты с ключевыми 
клиентами

Сентябрь 2023

Развитие 

в регионах

Охват всех 
сегментов

Февраль 2024

Масштабирование, 
запуск субпродуктов 
и партнерских 
интеграций

Август 2024

Активный маркетинг 

и продажи в англоязычном 
сегменте



Ключевые финансовые показатели
РАЗРАБОТКА

2025
Июнь 2026

Мировой рынок:

Абон.плата - 4000 клиентов, 

оборот 85,5 млн/кв

Коробка - 750 клиентов, 

оборот 145,7 млн/кв

Внедрение - 40 клиентов, 
оборот 4 млн/кв

Июнь 2025

Российский сегмент:

Абон.плата - 1400 клиентов, 

оборот 13,5 млн/кв

Коробка - 290 клиентов, 

оборот 47 млн/кв

Внедрение - 30 клиентов, 
оборот 3 млн/кв

Зарубежный сегмент:

Абон.плата - 400 клиентов, 

оборот 180 тыс.$/кв

Коробка - 150 клиентов, 

оборот  810 тыс.$/кв

2026

Рост проекта в год - 40%

Payback Period – 18 месяцев

Масштабирование в цифрах


25 тыс организаций – пользователей 
платформы в 2026 г.

720 млн. ₽ Плановая выручка за 2021-2026 гг. 
нарастающим итогом



Инвестиционное предложение
РАЗВИТИЕ

$650.000
Оценка стоимости компании на seed-этапе: 

10%
+

$65.000


Доля инвестора: 
Стоимость: 

Направления инвестирования: разработка ПО, маркетинг

Давайте обсудим?



Дополнительные материалы в папке Google Drive:

Команда

Digital Rover Solutions

Над проектом работает

Виталий Иванов

CTO, Product management

Галкина Мария

дизайнер UX/UI

Хориков Алексей

fullstack-программист

Лебедкин Станислав

Fullstack-программист

Галлямов Раиль

CEO, бизнес-аналитика

Дмитриев Михаил

DS/ML CV/DL-специалист

Спасибо за внимание!



Обсудим вопросы?


